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Claves para convertirse en un
consultor de primera linea

GESTION pe mﬂwm ¢Te has preguntado alguna vez que
define a un buen consultor? ;Cuales

L _ _
son las cualidades que debe tener? ;0O

SOY por qué la consultoria suele, como
advierte el autor de este libro, contar

CONSU con numerosos detractores que
OR desconfian de la labor de cientos de

profesionales con auténtica vocacion?

CARLONL ABACIA IONDAMA

cliente, conseguir su confianza y
establecer el precio del trabajo.

2 (COII perddn} Say consultor aborda con sentido del

§ g humor todas las claves para ejercer

§ satistactoriamente una profesion que

F ~ nace con la intencion de ayudar a

> mejorar a las empresas y a las personas,
g y superar obstaculos. Carlos Abadia
= plantea la honradez, el compromiso y
:-;j —— :;-1 confianza con el cliente como pilares
- ¢ ia para aasicos de la profesion, y aborda, entre
E Guia de supﬂmwnm:al::’iaﬁﬂ otros aspectos formales glel trabajo de
o] pmfesiunales con vo un consultor, cémo aproximarse a un
v
3

CARLOS ABADIA JORD!

Soy consultor (con perdon). Carlos
Abadia Jordana. Ed. Empresa
Activa.

Precio: 13,50€
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